Приложение о бизнес-логике 
к договору № ___ от _______________

между компаниями ______________________ (Компания 1) и _______________________________________________ (Компания 2)

Компания-поставщик – компания, принимающая трафик 
Компания-клиент – компания, направляющая трафик 

Бизнес-логика Компании 1 базируется на следующих допущениях: 

1. Маршрутизация трафика происходит на все подкоды и коды, присланные поставщиком. При этом трафик маршрутизируется на самый длинный подкод, предоставленный поставщиком на это направление. 

2. Более длинные подкоды, если их цена выше, чем у более короткого кода, не удаляются, а продолжают действовать, если нет особых указаний от Компании-поставщика. Например, если цена на код 234806 13 центов, а на код 23480 – 9 центов, то звонок на номер 234806121212 протарифицируется по цене 13 центов. На все остальные коды 23480* - по цене 9 центов. 

3. Более короткие (основные) коды, если их цена выше, чем у подкодов, НЕ ЗАМЕЩАЮТ действие подкодов, которые продолжают действовать, если нет особых указаний от Компании-поставщика. Например, если цена на код 79 составляет 6 центов, но ранее поставщик предоставлял подкод 7903 по цене 4 цента, трафик на номер 7903797979 будет считаться в системе по 4 цента, так как не было уведомления от поставщика о закрытии этого подкода, повышении цены на него или его включении в основной код. 

4. Маршрутизация на более длинные подкоды, не прописанные в основном коде, но начинающиеся с цифры основного кода, будет проходит на этот код. Например, если поставщик прописал код 1, но не прописал отдельно код на Доминику (1809), то звонок на 1809121212 будет маршрутизироваться на этого поставщика по цене, указанной для основного кода 1. Такие коды должны быть либо заблокированы для приема трафика, либо прописаны отдельным списком с указанием цены или статуса block. 

5. Если Компания-поставщик продает код пропера (например, 380), но не выделает отдельно цены на мобильных операторов (38067, 38050 и тд.), то весь трафик на мобильных операторов пойдет на код пропера и будет тарифицироваться по цене пропера, так как иное не предусмотрено уведомлениями от Компании-поставщика. 

6. Если Компания-поставщик подразумевает, что более короткий код замещает действие всех более длинных подкодов, прописанных ранее, она должна присылать уведомления об удалении из маршрутизации более длинных подкодов с указанием того, что с момента вступления уведомления в силу все подкоды тарифицируются по цене основного кода. Такое уведомление должно вступать в силу не ранее, чем через ____ дней с момента уведомления Компании-клиента. Пример такого уведомления: 

Уважаемые Коллеги! 

Официально уведомляем Вас об изменении тарифов и кодов на терминацию трафика по направлениям Russia и Russia mobile на сети ____________ _____________ с 1 сентября 2006 г. Прошу обратить Ваше внимание, что терминация трафика будет производиться ТОЛЬКО ПО ПРИВЕДЕННЫМ В ДАННОМ УВЕДОМЛЕНИИ кодам и тарифам по направлениям Russia и Russia,mobile. Ранее действующие тарифы и коды на терминацию трафика по этим направлениям ПРОШУ СЧИТАТЬ НЕДЕЙСТВИТЕЛЬНЫМИ. 

7. Если какой-либо подкод перестал работать и подлежит удалению из прайс-листа, Компания-поставщик должна за ___ дней прислать уведомление либо о ПОВЫШЕНИИ цены на данный подкод до уровня основного кода. Либо за ______ дней прислать уведомление о закрытии данного подкода и его включении в основной код (а также повышении цены до уровня основного кода). В случае, если Компания-клиент согласна принять уведомление об удалении или повышении цены на подкод с текущего момента, Компания-поставщик имеет право повысить цену с текущего момента после получения письменного подтверждения от менеджера Компании-клиента. 

8. При подписании договора указывается тарификация на коды для Компании-клиента. При этом 1/1 подразумевает посекундную тарификацию. Поминутная тарификация обозначается как 60/60. 

9. Каждое уведомление от Компании-поставщика обязано содержать:

· Код 

· Название направления 

· Стоимость минуты 

· Тарификация (1/1 или др) 

· Статус (повышение, понижение, удаление, без изменения) 

· Дату вступления в силу 

· Статус ранее прописанных подкодов на данный код (если они подлежат изменению).


Если Компания-поставщик прописывает новый код на пропер, она ОБЯЗАНА в этом уведомлении указать статус мобильных кодов и городов, если они не входят в пропер и имеют цену, отличную от цены пропера (выше или ниже). 

Если компания-поставщик уведомляет о закрытии подкодов или их включении в основной код, она ОБЯЗАНА подробно описать это в теле уведомления, чтобы избежать двойного трактования. В случае отсутствия пояснения о статусе подкодов, основной код прописывается, но подкоды не удаляются и тарифицируются по ранее указанным ценам. 

10. Компания-поставщик согласна с тем, что Компания-клиент НЕ НЕСЕТ ответственности за ошибки в уведомлениях или биллинге Компании-поставщика. Если компания-поставщик прислала неверные цены и до даты вступления в силу этих цен не прислала уточнения, цены считаются принятыми и верными и диспутированию или пересчету не подлежат. Например, если поставщик прислал цену на код 1 равную 1 центу и не прописал в прайс-листе отдельно цены на подкоды 1809, 1767 (Доминика), но принял трафик на эти подкоды, он не может требовать пересчета цены, потому что он не выделил эти подкоды как самостоятельные в прайс-листе. 


11. Если Компания-поставщик предоставляет различные тарифные планы, которые отличаются техническим префиксом (например, прайс-лист для wholesale с префиксом #11 и премиум прайс-лист для retail с префиксом 0647), то Компания-поставщик ОБЯЗАНА указывать в уведомлении технический префикс. В противном случае прайс-лист не будет принят ни для одного тарифного плана, и уведомление будет считаться недействительным. 

В случае, если присланное уведомление дает возможность для двоякого трактования и злоупотребления ошибкой Компании-поставщика, Компания-клиент должна обратиться к Компании-поставщику для УТОЧНЕНИЯ и получения ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ ИСТРУКЦИЙ. 



Компания 1




      
             
Компания 2
Подпись: ______________           
            
                                      Подпись:________________

Ф.И.О: 


                      
                                       
Ф.И.О.: _________________

Должность: 
                           

                                    
Должность: ______________
